
* Un único lugar donde manejar su disponibilidad  precios y condiciones de venta para su 
página web, GDS & IDS, agencias de viaje online y offline, y su Call Center.

* Una amplia gama de funcionalidades para el mantenimiento del producto (las habitaciones 
de hotel) garantiza la consistencia y la paridad tarifaria de precios y condiciones, a la vez que 
incorpora herramientas para la gestión basada en criterios de Revenue Management.

* Gestión de la tarifa diaria BAR (Best Available Rate) en dos formatos diferentes, para elegir 
el que mejor sea adapte al modelo de gestión del hotel: BAR by up-selling o BAR by room. 
Posibilidad de trabajar con más de una tarifa diaria, para separar el modelo de precios en 
función del producto.

* Actualización sencilla de ofertas especiales, promociones, tarifas confidenciales y exclusivas 
para agencias o empresas, con sus propias descripciones y condiciones.

* Gestión de acuerdos y negociadas: Control sobre las tarifas negociadas y confidenciales 
que se ponen a la venta, modificación online de la tarifa a aplicar y el período del contrato, 
ejecución de black out dates independiente por cuenta.

* Gestión centralizada de inventario, disponibilidad y cupos, con diferentes jerarquías a definir 
por el Hotel.

* Alarma de cupo agotado: Aviso por email cuando se vende la última habitación disponible 
de un cupo determinado. Compatible con la alimentación automática.

* Aplicación automática de la disponibilidad y el precio correcto, por tipo de persona 
(adulto/niño) y número (primer niño gratis), régimen (diferente precio para AL y HD), tarifa y 
período, a definir de manera individual en cada hotel.

* Dynamic packaging: Oferta de servicios complementarios del hotel, a nivel general o también 
por tarifa y tipo de habitación.

* Tarifas derivadas: Descuento o incremento, en porcentaje o cantidad, aplicado sobre una 
tarifa base (BAR o cualquier otra) para construir automáticamente otra tarifa, con posibilidad 
de definir bloqueos para no aplicar descuentos en ciertos servicios y un precio mínimo limitador 
para no vender por debajo de cierta cantidad.
* Posibilidad de definir políticas múltiples de cancelación.

* Tenemos la solución para su hotel: Diferentes configuraciones y definición de tarifas, 
paquetes y promociones, en función del tipo de segmento/cliente, condiciones de distribución 
del hotel, etc.
 
* Formación y soporte por un equipo multilingüe, especializado, con amplia experiencia en 
diferentes campos del sector hotelero.
 
* Sistemas robustos y estables con gran poder de procesamiento que ofrecen tiempos de 
respuesta rápidos y garantizan la protección de datos.
 
* Frecuentes actualizaciones al software del sistema realizadas en base a las últimas tendencias 
del mercado, al continuo análisis de nuestro equipo de key users, a las necesidades de los 
clientes y a la opinión de la comunidad de usuarios, clientes y expertos del sector. 
Actualizaciones que aseguran que la tecnología siga siendo de vanguardia con el paso del 
tiempo.

* Interfaces one way con SiHot PMS, con Opera PMS y con Navihotel PMS, que permiten 
bajar las reservas desde el CRS de Tradyso al PMS del hote
.

Funcionalidades.............................

¿Qué necesita? Controlar el 100% de sus ventas.

Le ofrecemos una herramienta fácil de utilizar que le permite manejar su 
inventario y sus tarifas en todos los canales de ventas.

¿Qué va a ganar? Una sencilla extranet del sistema centralizado de reservas 
que satisface todas las necesidades de su hotel.

CRS - Sistema centralizado de reservas

Control 100% sobre las ventas

Ventajas CRS

Gestión centralizada
Gestión de reservas en todos 
los canales desde un único 
lugar.

Usabilidad
Actualización sencilla de 
tarifas especiales con sus 
propias condiciones.

Atención al cliente
Personal de formación y 
asistencia personalizada.

Expertos hoteleros
Nuestro know how hotelero 
al alcance de muchas 
compañías hoteleras.

....................

Otros Servicios 
Tradyso

Motor de Reservas
Convierta su web en un 
auténtico canal de ventas y 
aumente las reservas web.

Marketing Online
Deje que sus clientes le 
encuentren el internet.
Sea el Primero en Google.

Conectividad GDS /IDS
Venda su hotel en todo el 
mundo con conexiones a los 
principales GDS e IDS.

Conexión XML
Conexiones xml con redes 
de agencias de viaje, 
distribuidores y 
meta-buscadores.

Call Center
Atención personalizada en 

....................


